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#STARTEN

sÄen sie JetZt ihren erFOlg!

Ganz gleich, ob es um die Einleitung von Digitali-
sierungsprozessen, zukunftsfähige Innovationen, klar 
ausgerichtete Strategien oder die Neuausrichtung 
Ihres Marketings geht – für Ihr Unternehmen gilt das 
Gleiche wie für einen Garten: Wer jetzt etwas tut, inves-
tiert, die Saat ausbringt, kann demnächst ernten und 
von wachsenden Erträgen profitieren. 

Wenn Sie dafür einen Plan brauchen oder jemanden, 
der sich im Dickicht der Förderprogramme bestens 
auskennt, sind Sie bei mir an der richtigen Adresse.

iMPulsgeber FÜr ihre
erFOlgsgeschichte

Erfahrung und Erfolg sind zwei Attribute, die aus dem-
selben Holz geschnitzt sind: Kompetenz. Seit mehr 
als 25 Jahren betreue ich Unternehmen bei der strate-
gischen Ausrichtung verschiedenster Bereiche. Ob es 
um erfolgreiche Kommunikationskonzepte geht, um 
die Implementierung von Digitalprozessen oder die 
Erschließung von Förderquellen für Projekte mittel-
ständischer Unternehmen  – ich bringe die nötige Ex-
pertise mit. 

#MITEINANDER

Meine langjährige Erfahrung gibt Ihnen die Sicher-
heit und das gute Gefühl, dass Ihr Projekt in seriösen 
Händen ist und mit der notwendigen Sorgfalt und dem 
entsprechenden fachlichen Know-how bearbeitet wird. 
Machen Sie jetzt mehr: Setzen Sie auf die Kombination 
aus Erfahrung und Erfolg. 

•    Innovationsberatung
•    Unternehmensführung
•    Unternehmensberatung
•    Digitalisierungsprojekte
•    Kompetenzentwicklung
•    Fachkräftegewinnung
•    Vertriebsberatung
•    Businessplan
•    CRM-Beratung
•    Markenaufbau

Mit finanzieller Unterstützung des Landes Nordrhein-Westfalen und des Europäischen Sozialfonds

Entdecken 
Sie jetzt
Ihr Potenzial
Neue Konzepte für mehr Wachstum!



Die Digitalisierung bietet 
auch Ihnen Chancen! 

Die Digitalisierung bringt massive Veränderungen der 
Gesellschaft, der Wirtschaft und der Arbeitswelt mit 
sich. Damit ein Unternehmen zukunftsfähig bleibt, ist 
es wichtig, die Chancen der Digitalisierung zu nutzen, 
die Risiken zu verstehen und zu reduzieren. Dabei 
darf nicht vergessen werden, dass der Mensch im Mit-
telpunkt steht.

Wir unterstützen die heimischen Unternehmen, den 
digitalen Wandel erfolgreich zu meistern und stehen 
als Ansprechpartner und Berater zur Verfügung. Wir 
informieren vernetzten und beraten rund um das The-
ma Digitalisierung, um kleinen und mittelständischen 
Unternehmen eine Orientierung zu geben, Lösungen 
für  die Umsetzung zu finden und Fördermöglichkeiten 
aufzuzeigen.

Durch den Einsatz eines externen Beraters erhalten
Unternehmen somit die Möglichkeit, für bestimmte
Arbeitsbereiche Fachwissen einzukaufen.

#DIGITALISIERUNG FÖRDERPROGRAMME NRW

Potenzialberatung NRW:
Im Themenfeld Digitalisierung hat die Potenzialbera-
tung die Aufgabe, die Entwicklung der Arbeitsorganisa-
tion und die Kompetenzentwicklung der Beschäftigten 
zu unterstützen.

Der Beratungszuschuss beträgt:  
10 TSD. – Zuschuss 50% - 5 TSD EUR.

Digitalisierungsgutschein A + B:
Mit dem Gutschein hat sich das Land NRW zum Ziel 
gesetzt, die Innovationsfähigkeit und Wachstums-
orientierung der Unternehmen rund um das Thema  
“Digitalisierung in NRW” zu stärken - sowohl bei den 
klein- und mittelständischen Betrieben in der Industrie, 
wie auch im Handwerk, Handel und Dienstleistungs-
bereich. Für den Gutschein A + B gibt es unterschied-
liche Bemessungsgrundlagen und Förderzuschüsse.

go-digital*
Das Förderinstrument go-digital unterstützt ziel-
gerichtet drei Bereiche: digitalisierte Geschäftspro- 
zesse, digitale Markterschließung und die IT-Sicherheit.  
*)Beratung mit einem Netzwerkpartner möglich.

#FÖRDERUNG

#ENTFALTUNG

Bringen Sie IHRE CHANCEN
AKTIV ZUR ENTFALTUNG

In jedem Unternehmen stecken ungenutzte Mögli-
chkeiten. Auch in Ihrem. Sie kennen die schlummern-
den Potenziale: Da könnte z.B. der Vertrieb besser 
aufgestellt sein oder die Kommunikation klarer aus-
gerichtet werden. Vielleicht könnte auch das Unterneh-
mensprofil schärfer sein oder die Digital-Strategie 
schon ein, zwei Schritte weiter.

Solche Baustellen sind Erfolgshindernisse. Worauf es 
jetzt ankommt: Nicht einfach die Zukunft über sich 
ergehen lassen, sondern sie aktiv mitgestalten, planen, 
anpacken. Nur so behalten Sie die Kontrolle auf dem 
Weg zu Wachstum und Erfolg. Wecken Sie jetzt Ihre Po-
tenziale! Wenn Sie dafür einen Impulsgeber brauchen, 
sind Sie bei mir richtig.


