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„Unternehmenspräsentation als Empfehlung nutzen“ - Workshop beim BVMW.

  am: 09.02.2023 18:17   von: Laurenz Kordt   

 

Moderation eines Workshops von Laurenz Kordt im Kommunikationszentrum der Sparkasse
Steinfurt.
Welche Faktoren müssen vom Management und Personal erfüllt werden? Wen möchte ich mit meiner
Präsentation erreichen? Wie ist die Gesprächsführung im Umgang im Team hinsichtlich der
Veränderungen? Welche Methoden setze ich hierzu ein? Verfolge ich ein gestaffeltes Konzept? Wird die
Art meiner Präsentation positiv bewertet? Werde ich deshalb weiter empfohlen?
(Mehr Infos im Videobeitrag auf der nächsten Seite)

Weiterlesen … „Unternehmenspräsentation als Empfehlung nutzen“ - Workshop beim BVMW.

Das Rad bitte nicht neu erfinden…

  am: 03.02.2023 12:00   von: Laurenz Kordt   
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Wenn es darum geht, im Wettbewerb zu bestehen, Neukunden zu gewinnen, Bestandskunden zu halten und
das Markenimage zu stärken, ist der innovative Webauftritt der Schlüssel zum Erfolg.

Weiterlesen … Das Rad bitte nicht neu erfinden…

Differenzieren oder Verlieren! - Be different or die!

  am: 04.01.2023 14:51   von: Laurenz Kordt   

 

Es ist zwingend notwendig sich Wettbewerbsvorteile zu beschaffen. Weil austauschbare Leistungen und
Produkte in stagnierenden Märkten den Gewinn gegen Null tendieren läßt. Es gib zwei Möglichkeiten: 
Differenzieren oder Verlieren!

Weiterlesen … Differenzieren oder Verlieren! - Be different or die!

Gute Gründe von Jetzt-mehr-machen

  am: 05.12.2022 12:00   von: Laurenz Kordt   
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Sie haben eine erfolgversprechende Start-up-Idee? Sie wollen aus dieser Idee ein Geschäft machen? Dann
sollten Sie von Beginn an auf Erfahrung setzen: Wir beraten Sie individuell, persönlich, fair, ehrlich und
realistisch.

Weiterlesen … Gute Gründe von Jetzt-mehr-machen

10 Tipps von Jetzt-mehr-machen um in schwierigen Zeiten erfolgreich zu sein!

  am: 04.11.2022 12:00   von: Laurenz Kordt   

 

Auch wenn die Rahmenbedingungen in manchen Zeiten für den Vertrieb recht hart sind. Sie können
immer aus eigener Kraft erfolgreich dagegen steuern. Als guter Verkäufer lassen Sie sich auch aus
sportlichem Ehrgeiz nie unterkriegen.

Weiterlesen … 10 Tipps von Jetzt-mehr-machen um in schwierigen Zeiten erfolgreich zu sein!
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